Informacje o produkcie

Utworzono 05-07-2025

Cena:

539,00 zt (netto)

662,97 zt (brutto)

Nr katalogowy : 09354

Stan magazynowy : brak w magazynie
Srednia ocena : brak recenzji

4TASK to intuicyjna aplikacja mobilna zintegrowana z Subiektem nexo PRO, ktéra wspiera handlowcéw w zarzadzaniu zadaniami, obstudze klientdw i
realizacji procesow sprzedazowych - bezposrednio z telefonu.

CRM SUBIEKTA W TERENIE - mobilna sprzedaz i zadania z 4TASK

4TASK to aplikacja zaprojektowana z myslg o uzytkownikach Subiekta nexo PRO. Umozliwia obstuge klientdw, tworzenie dokumentéw handlowych oraz realizacje zadah bezposrednio z poziomu telefonu
lub tabletu. Rozszerza funkcjonalno$¢ systemu o mobilne zarzadzanie sprzedaza i kontaktami z klientami - idealna dla handlowcéw pracujacych w terenie lub zdalnie.

APLIKACJA DLA MOBILNEGO HANDLOWCA - sprzedaz i zadania w jednej aplikacji

4TASK daje handlowcom dostep do danych klientéw, zadan, dokumentéw sprzedazy i stanéw magazynowych - bezposrednio z poziomu telefonu. Umozliwia kompleksowg obstuge procesu ofertowego i
sprzedazy w terenie, bez potrzeby korzystania z komputera. Wszystko, czego potrzebujesz, masz zawsze przy sobie.

MOBILNY CRM | SPRZEDAZ - Subiekt nexo PRO zawsze pod reka

4TASK to mobilne rozszerzenie Subiekta nexo PRO, ktére wspiera handlowcéw w zarzadzaniu zadaniami, ofertami i dokumentami sprzedazowymi. Pracuj z dowolnego urzadzenia z Androidem - w terenie,
biurze lub w domu - i obstuguj caty proces ofertowy bez potrzeby logowania na komputerze.

Czy Twoja firma zmaga sie z tymi wyzwaniami?

« Brak kontroli nad praca handlowcéw?

Trudno oceni¢ efektywnos¢ dziatan w terenie bez biezacego wgladu.

Problemy z raportowaniem sprzedazy?

Reczne tworzenie zestawieh pochtania czas i generuje btedy.

Brak integracji systeméw ERP z narzedziami sprzedazowymi?

Przepisywanie danych zwieksza ryzyko pomytek i opéznien.

Staba komunikacja miedzy zespotem terenowym a biurem?

Brak dostepu do aktualnych informacji utrudnia szybkie decyzje.

Brak nowoczesnych narzedzi dla handlowcéw?

Praca bez dostepu do danych klienta i oferty ogranicza mozliwosci zespotu.
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Dlaczego firmy wybieraja 4TASK?

- Dedykowane dla Subiekta nexo PRO - Petna integracja z Gestorem CRM i systemem handlowym.

- Zautomatyzowane raporty i zadania - Koniec z recznym zestawianiem informacji i przekazywaniem ich do biura.

« Zarzadzanie zespotem mobilnym - Staty podglad realizacji zadan w terenie i biezacy monitoring.

Efektywnosc¢ i oszczednos¢ czasu:

« Skrécenie czasu realizacji dziatah - Procesy ofertowe, zadania i dokumenty w jednym miejscu.

- Lepsza organizacja pracy handlowcéw - Automatyczne przypisanie zadan, etapéw i dokumentdéw.

- Gotowos¢ do pracy juz po wdrozeniu scenariuszy w Gestorze - Intuicyjny system, szybki start.

Analityka i kontrola:

« Analizy dziatan i dokumentéw - Sprawdzaj, ktére etapy zostaty zrealizowane, kiedy i przez kogo.

- Monitoring dziatah handlowcdw w czasie rzeczywistym - Widoczno$¢ etapdw i dokumentéw na biezaco.

- Inteligentne wsparcie w podejmowaniu decyzji - Wszystko pod reka: oferta, zadanie, kontrahent.

Dlaczego firmy wybieraja 4TASK?

Petna integracja z Subiektem nexo PRO i Gestor CRM
Zadania, kontrahenci, oferty i dziatania w jednym, zautomatyzowanym systemie.

Automatyczne raportowanie dziatah handlowcéw
Komentarze, zdjecia, statusy - wszystko rejestrowane bez potrzeby recznego raportowania.

Monitorowanie zadan w terenie i biurze
Sledz realizacje proceséw ofertowych, zmiany statuséw i aktywnos¢ pracownikéw.

Efektywnosc¢ i oszczednos¢ czasu:

Krétszy czas realizacji zadan
Dzieki gotowym scenariuszom proceséw - handlowcy dziatajg sprawnie i bez chaosu.

Wieksza skutecznos¢ zespotu
Lepsza organizacja pracy i szybki dostep do informacji z Gestora i Subiekta.

Szybkie wdrozenie i prostota obstugi
Aplikacja gotowa do pracy w krétkim czasie - bez skomplikowanych konfiguracji.

Wizualne raporty i analizy
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Zaawansowane analizy zadan i ofert
Historia dziatarh dostepna od reki - utatwia planowanie i kontrole.

Biezace monitorowanie postepéw
Widocznos¢ wszystkich etapéw i statuséw w czasie rzeczywistym.

Intuicyjny interfejs
Wszystkie dane w czytelnym uktadzie - zaréwno dla handlowca, jak i kierownika.

Zastosowanie 4TASK w réznych branzach:

Handel i dystrybucja - Lepsza organizacja pracy handlowcéw i sprawniejsze przyjmowanie zaméwien w terenie.

Szkoétki roslin i branza ogrodnicza - Przejrzyste zarzadzanie zadaniami i etapami ofert w sezonowej sprzedazy.

Partnerzy wdrozeniowi Subiekta - Efektywne wykorzystanie CRM Gestor do realizacji wizyt, zadan i ofert.

Hurtownie budowlane - Uporzadkowany proces obstugi klienta: od zapytania po dokumenty handlowe.

Produkcja i B2B - Realizacja dziatan handlowych z automatyczng dokumentacja ofert i zaméwien

[ Dlaczego 4TASK?

[] Petna integracja z Subiektem nexo PRO
Dane klientéw, dokumenty i zadania sa wymieniane automatycznie, bez potrzeby recznego wpisywania.

[] Personalizacja proceséw ofertowych
Dostosuj kazdy etap sprzedazy do swojego modelu dziatania dzieki elastycznym scenariuszom CRM.

[l Bezpieczna wymiana danych
Komunikacja miedzy aplikacja mobilng a ERP odbywa sie w sposéb bezpieczny i stabilny.

[ Praca oparta na scenariuszach dziatah CRM
Handlowcy wykonujg zadania zgodnie z ustalonymi procesami, co zwieksza skuteczno$¢ sprzedazy.

Nie czekaj tylko wyprébuj 4Task juz teraz!
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